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Centrum kompetencyjne ,,ENTER Jastrzebie”
Projekt finansowany ze srodkéw Urzedu Miasta Jastrzebie-Zdrdg;.

BIZNESPLAN

Dokument ten musi by¢ wypetniony elektronicznie.

NR BIZNESPLANU: ..........ccoooooro.. (wpisuje EBI)

. DANE UCZESTNIKA

Dane osobowe

1. Nazwisko i imie

2. Miejsce zamieszkania

3. Telefon:

4. Email:

5. Adres do korespondencji:

6 Wyksztatcenie zawdd lub szkota z kierunkiem

7. Dodatkowe kwalifikacje (ukoriczone kursy, szkolenia)

8. Informacja o aktualnej lub wczesniej prowadzonej
dziatalnosci gospodarczej*

- rodzaj dziatalnosci gospodarczej

- okres prowadzenia dziatalnosci gospodarczej

- ewentualne przyczyny rezygnacji

(*) jesli dotyczy
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11.OPIS PLANOWANEGO PRZEDSIEWZIECIA

EBiassociation

Opis planowanego przedsiewziecia

1. Nazwa firmy/projektu:

2. Planowana data rozpoczecia dziatalnosci/realizacji
projektu

3. Symbol podklasy rodzaju dziatalnosci okreslony
zgodnie z Polska Klasyfikacjg Dziatalnosci (PKD)

4. Miejsce prowadzenia dziatalnosci

5. Forma organizacyjno-prawna planowanego
przedsiewziecia

6. Forma rozliczen z Urzedem Skarbowym

7. Zrédfa finansowania (gotéwka, kredyt, pozyczka, inne
— jakie?)

8. Charakterystyka planowanego przedsiewziecia

- opis dziatalnosci bedacej przedmiotem planowanego
przedsiewziecia (przedmiot i zakres dziatalnosci)

- motywy zatozenia przedsiebiorstwa/projektu

- krotkie uzasadnienie wyboru przedsiewziecia

9. Dziatania podjete na rzecz rozpoczecia dziatalnosci
gospodarczej

- uzyskane niezbedne pozwolenia, zaswiadczenia,
zezwolenia, certyfikaty (nalezy dofaczy¢ stosowne
dokumenty)

- odbycie szkolen

- przedwstepne umowy, o$wiadczenia o wspétpracy
z przysztymi kontrahentami (ustugobiorcami,
ustugodawcami, dostawcami, odbiorcami)

- inne
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10.Posiadane srodki techniczne potrzebne
do prowadzenia dziatalnosci gospodarczej
- maszyny i urzadzenia (nalezy wymienic)
- $rodki transportu (nalezy wymienic)

- inne (nalezy wymienic)

11. Czy wnioskodawca posiada niezbedne
pomieszczenia? Czy nalezy zwiekszy¢ ich powierzchnie
lub dostosowac je do planowanej dziatalnosci?

12. Plan zatrudnieniowy.

Czy wnioskodawca planuje zatrudnianie pracownikéow w
pierwszym roku dziatalnosci? Jesli tak, jaka bytaby to
forma zatrudnienia? lle oséb wnioskodawca planuje
zatrudnic i na jaka czes¢ etatu? Kiedy nastgpitoby
zatrudnienie?

lll. PLAN MARKETINGOWY

Opis produktu / ustugi oraz konkurenciji

1. Opis produktu / ustugi.

2. Gtéwni, potencjalni odbiorcy produktu lub ustug
(charakterystyka wskazujgca kim bedq nabywcy
produktow i ustug, czy planowane przedsiewziecie
zdobedzie wystarczajgco duzy rynek, aby jej prowadzenie
byto optacalne). Prosze podac szacunkowaq liczbe
potencjalnych klientéw (w wymiarze rocznym).

3. Charakterystyka konkurencji (czy w rejonie dziatania
istniejq firmy lub osoby zajmujqce sie takq samg
dziatalnoscig i czy stanowiq one zagrozenie dla
planowanego przedsiewziecia,).
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4. W jaki sposéb planowana dziatalno$¢ bedzie
konkurencyjna w stosunku do istniejgcych o podobnym
profilu? (nalezy podac w jaki sposdb produkt rézni sie od
produktéw / ustug konkurencji). Czy jest to nowy produkt
na rynku?

Wypisz zalety

6. Czy planowana dziatalno$¢ jest innowacyjna? (Czy
produkty/ustugi sg nowoscig na rynku lub udoskonaleniem
juz istniejgcych dzieki wykorzystaniu nowoczesnych
technologii i nowatorskich rozwigzan?)

Charakterystyka rynku

7. Czy produkty i ustugi sg przeznaczone na rynek lokalny,
regionalny, krajowy czy eksport?

8. Jakie sg oczekiwania i potrzeby nabywcéw odnos$nie
produktéw i ustug?

9. Czy popyt na produkt/ustuge bedzie ulegat sezonowym
zmianom? Jedli tak, jak bedg minimalizowane skutki tej
sezonowosci?
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Analiza SWOT

Analiza SWOT, czyli mocne i stabe strony przedsiewziecia oraz szanse i zagrozenia, jakie ono stwarza. To metoda
okreslenia stabych i silnych stron firmy oraz szans i zagrozen przed nig stojgcych, gdzie ,,S” —to silne strony firmy
w pozytywny sposdb wyrdzniajgce jg wsrdd konkurencji, ,W” — to stabe strony dziatania firmy, ,,0” — to szanse
rozwoiju, ,,T” — to trudnosci i bariery dla dziatania i rozwoju firmy:

S-strong (mocne strony) W-weak (stabe strony)

O-opportunity (szanse) T-threat (zagrozenia)

Analize prosimy przeprowadzi¢ wedtug ponizszych wskazéwek:

1. Mocne strony — wewnetrzne czynniki pozytywne - nalezy wymieni¢ m. in. atuty swojego pomystu, zalety

proponowanych towardw/ustug, charakterystyczne cechy, ktére odrdzniajg planowang dziatalnosé od innych
podobnych, wtasne umiejetnosci, ktére sg niezbedne dla powodzenia przedsiewziecia.
2. Stabe strony — wewnetrzne czynniki negatywne - nalezy wymieni¢ m. in. czynniki, ktére stanowig o przewadze

konkurencji, elementy, ktére powinny zosta¢ usprawnione, btedy ktérych nalezatoby sie wystrzega¢ w przysztosci,
ograniczenia wynikajgce z matych zasobdw lub niedostatecznych kwalifikacji.
3. Szanse — zewnetrzne czynniki pozytywne — nalezy wymieni¢ m.in. zjawiska itendencje w otoczeniu, ktére, gdy

odpowiednio wykorzystane, stang sie impulsem do rozwoju, szanse wynikajace z rozwoju technologii, ze struktury
rynku pracy, struktury spoteczenstwa, zmian w stylu zycia, wzoréw spotecznych, rzadowej oraz samorzgdowej
polityki gospodarczej i finansowe;.
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4. Zagroienia — zewnetrzne czynniki negatywne — nalezy wymieni¢ m. in. bariery rozwoju firmy wynikajace np.
z sytuacji makro i mikroekonomicznej, utrudnienia wynikajace z przewagi konkurencji, zmiennych warunkéw
na rynku towardw/ustug, przeszkody wynikajgce z sytuacji politycznej i gospodarczej kraju, Europy, $wiata.

Realistyczna analiza ww. czynnikdéw pozwoli na wyciggniecie wnioskow, ktére umozliwig osiggniecie dwdch gtdéwnych
celéw:

— wykorzystanie w petni mocnych stron i pojawiajgcych sie szans;

—> ograniczenie stabych stron i skutkow zewnetrznych zagrozen.

Dystrybucja i promocja

11. Proponowane sposoby wejscia na rynek:

- jakie metody, narzedzia bedg stosowane w celu sprzedazy
produktéw/ustug, w jaki sposdb klienci bedg informowani o
produktach / ustugach?

- Prosze opisa¢ forme promocji, propozycje kampanii

reklamowych
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IV. PROGNOZA PRZYCHODOW Z PLANOWANEJ DZIALALNOSCI w wartosci netto/brutto*

] TAK 1 NIE

Czy bedziesz ptatnikiem VAT?

*Vatowcy wskazujg rozliczenia w wartosci netto. Pozostali w brutto.

Rocznie
Produkt/
Lp. ) (I rok Kwartat | Kwartat Il Kwartat Ill Kwartat IV
ustuga
8 dziatalnosci)
N Wartosé N Wartosé N Wartosé N Wartosé N Wartosé
o . o . o . o . o .
= sprzedazy = sprzedazy | = sprzedazy = sprzedazy = sprzedazy
SUMA

Komentarz (jesli potrzebujesz co$ wyjasnic)

V. ANALIZA PRZEWIDYWANYCH EFEKTOW EKONOMICZNYCH PLANOWANEGO PRZEDSIEWZIECIA

Rachunek zyskow i strat

Rachunek ten dostarcza informacji, jak dochodowe jest przedsiebiorstwo. Nalezy przedstawic rzetelne dane

Rok w ktérym zostata zatozona dziatalnosé¢

ospodarcza (n)
il Rok n+1

Pozycja
1 | Il I \Y;
ogotem kwartat | kwartat | kwartat

kwartat

PRZYCHODY (netto/brutto*):

1.1 z dziatalnosci handlowej

1.2 z dziatalnosci produkcyjnej

1.3 z dziatalnosci ustugowej

1.4 inne (nalezy wymieni¢ inne przychody)
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1. RAZEM PRZYCHODY

Koszty (netto/brutto*):

2.1 zakupy towardw/materiatow

2.2 wynagrodzenie pracownikow z
narzutami

2.3 czynsz +media

2.4 transport

2.5 zakupy na potrzeby firmy

2.6 reklama

2.7 inne koszty

2. RAZEM KOSZTY

3. KOSZTY UZYSKANIA PRZYCHODOW

4. ZUS wtasciciela

5. ZYSK BRUTTO (1-3-4)

6. PODATEK DOCHODOWY

7. ZYSK NETTO (5-6)

Komentarz .........
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VI. PLAN ZAKUPOW NIEZBEDNYCH DO INWESTYCJI

l.Lp | Nazwa kosztu Uzasadnienie potrzeby Koszt zakupu

Dodatkowe wyjasnienia:

Oswiadczenia:

1. Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb niezbednych do realizacji konkursu

ENTEROWY BIZNES PLAN, jego promocji i ogtoszenia wynikdw.
2. Oswiadczam, ze jestem aktualnie mieszkancem/mieszkankg Jastrzebia-Zdroju.
3. Oswiadczam, ze zapoznatam/zapoznatem sie z Regulaminem konkursu.

CZYTELNY PODPIS
UCZESTNIKA PROJEKTU

MIEJSCOWOSC | DATA
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